STELLENANZEIGE

Fir den Standort in KdIn suchen wir ab sofort einen

alos 4y

A KYOCERA GROUP COMPANY

SENIOR KEY ACCOUNT MANAGER (M/W/D)

Alos ist ein ganzheitlicher Losungspartner, der Unternehmen in der Digitalisierung ihrer Unternehmensprozesse unterstitzt. Als Teil der
KYOCERA Document Solutions betreut das Systemhaus mit ca. 85 Mitarbeitern in Deutschland und der Schweiz mehrere tausend
Kunden mit teils weltweiten Installationen. Alos verfligt Gber mehr als 60 Jahre Erfahrung in intelligenter Dokumentenerfassung und -spei-
cherung. Durch das Zusammenspiel von Scanner, Scan-Software mit intelligentem Dokumentenerkenner und DMS sparen Anwender
Zeit, die Kunden gewinnen Platz durch Auflésung alter Aktenbesténde — Vorteile, die sich in monetédren Ersparnissen messen lassen.
Und nicht zuletzt erflllen Unternehmen auf diese Weise auch rechtliche Vorgaben der nun verbindlichen Datenschutz-Grundverordnung.

IHRE AUFGABEN

In dieser Funktion unterstitzen Sie bei der Gewinnung von Hard-
ware-Projekten bei Endanwendern. Sie qualifizieren Leads,
entwickeln neue Verkaufsmaglichkeiten und sind verantwortlich fur
den Vertrieb von Scannern, Capture-Lésungen und Service-Dienst-
leistungen bei Behdrden und Industrie-Kunden.

=  Sje sind verantwortlich in der Definition, Aufbau und Durchfih-
rung von Lead-Generierungsaktivitdten zusammen mit dem
Losungsmarketing.

=  Sie planen und verantworten als Key Account Manager die
kompletten Vertriebsaktivitaten bei bestehenden und
potentiellen Kunden.

= Zusammenarbeit mit Herstellern, Marketing, Kollegen und dem
Management, um neue Losungsmoglichkeiten fur den End-
verbraucher zu identifizieren

= Pflege des CRM-Systems, Fuhren des Forecasts und des
Projektmanagements

= Bearbeitung von Ausschreibungen

Ihre Bewerbungsunterlagen mit Anschreiben und Lebenslauf (als
PDF) richten Sie bitte unter Angabe Ihres frihestmoglichen Eintritts-

datums und Ihrer Gehaltsvorstellung an Frau Rocchina Pistoia
T +49 2234 4008-152 | E rocchina.pistoia@alos.de

IHRE PERSPEKTIVEN

Wir bieten eine anspruchsvolle, abwechslungsreiche und vor
allem verantwortungsvolle Aufgabe an, fUr die Sie entsprechend
intern trainiert werden.

Wir Gberzeugen durch eine positive Arbeitsatmosphare in
einem (inter)nationalen Umfeld, in dem sich Eigeninitiative und
Teamgeist ideal ergénzen.

Wir bieten eine langfristige Perspektive, flexible Arbeitszeiten,
flache Hierarchien, gute persdnliche Entwicklungsmaoglichkeiten
sowie attraktive Konditionen.

IHR PROFIL

Mindestens 3 Jahre Vertriebserfahrung in der IT-Branche,
vorzugsweise Kenntnisse in den Bereichen Dokumenten-
Scanner, Capture-Software, DMS

Ausgepragte Kommunikations-, Verhandlungs- und Verkaufs-
fahigkeiten

Hohe Einsatzbereitschaft und Umsetzungsorientierung sowie
Leistungsorientierung

FlieBende Beherrschung der deutschen Sprache, Englisch in
Wort und Schrift wéaren von Vorteil
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